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	Doświadczenie
	1990-1994
Zakłady Obuwnicze
Warszawa

Dyrektor ds. sprzedaży krajowej

· Zwiększenie sprzedaży z 500 000 zł do 1 000 000 zł.

· Podwojenie sprzedaży przypadającej na przedstawiciela z 50 000 zł do 100 000 zł.

· Zaproponowanie koncepcji nowych produktów, które zwiększyły zyski o 23%.

	
	1985-1990
Zakłady Galanterii Skórzanej
Warszawa

Dyrektor ds. sprzedaży w regionie

· Zwiększenie sprzedaży w regionie z 250 000 zł do 350 000 zł.

· Kierowanie 250 przedstawicielami handlowymi w 5 województwach.

· Zorganizowanie kursu szkoleniowego dla nowych pracowników — szybsze uzyskanie dochodów.

	
	1980-1984
Wytwórnia Wyrobów Czekoladowych
Warszawa

Starszy przedstawiciel handlowy

· Powiększenie zespołu sprzedaży z 50 do 100 przedstawicieli.

· Trzykrotne zwiększenie przychodów przypadających na każdego pracownika w poszczególnych przedstawicielstwach.

· Rozszerzenie sprzedaży o rynek masowy.

	
	1975-1980
Przedsiębiorstwo Handlowe TOP
Warszawa

Przedstawiciel handlowy

· Zwiększenie sprzedaży w terenie o 400%.

· Przez cztery lata z rzędu zdobywanie nagrody za najlepsze wyniki w sprzedaży.

· Ukończenie z doskonałym wynikiem kursu szkoleniowego z dziedziny sprzedaży.

	Wykształcenie
	1971-1975
Uniwersytet Warszawski
Warszawa

· Magister wydziału Organizacji i Zarządzania.

· Ukończenie studiów z oceną bardzo dobrą.

	Zainteresowania
	Klub Młodych Handlowców, bieganie, ogrodnictwo, stolarka, komputery.

	Porady
	Zaznacz tekst, który chcesz zastąpić i wpisz odpowiednie informacje.


